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IA.

INDICE

Creael perfilde tucliente ideal

Generalaimageny ficha de tu cliente ideal
Encuentray responde las 20 objeciones mas comunes
Creatu PDF final de cliente ideal

Cierre y siguiente paso

EN ESTA GUIA VAS A:

Definir a quiénle vendes
Crear tu buyer persona
Detectar objeciones
Mejorarrespuestas conlA
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n Crea el perfil de tu cliente ideal

Abre Claude, ChatGPT o Gemini. Copiay pega este prompt. Después llena cada respuesta con

informaciénreal de tu negocio. Noimporta sinolo tienes perfecto; lalA te ayudara a detectarlo que
falta.

PROMPT — PERFIL INICIAL

Soy duefo/a de [NOMBRE DE TUNEGOCIQO], un negocio de [DESCRIBE BREVEMENTE QUE VENDES O QUE SERVICIO
OFRECES], ubicado en [CIUDAD, ESTADO, PAIS]. Mi producto/servicio cuesta aproximadamente [RANGO DE PRECIO].
Estoy construyendo el perfil de mi cliente ideal. Respondi 10 preguntas clave sobre mi cliente ideal. No inventes informacion
sobre minegocio. Sialgo no queda claro, pregintame. TU no conoces mi negocio mejor que yo, pero si puedes ayudarme a
detectarlo que me falta definir. Aqui estan mis respuestas:

1. ¢ Qué problema tiene mi cliente que lo mantiene despierto? MIRESPUESTA: [ESCRIBE TU RESPUESTA]

2. ;Qué haintentado antes pararesolver este problema? MIRESPUESTA: [ESCRIBE TU RESPUESTA]

3. ;Donde buscainformacion cuando tiene este tipo de problema? MIRESPUESTA: [ESCRIBE TU RESPUESTA]

4. ;Quiéninfluye en su decision de compra? MIRESPUESTA: [ESCRIBE TU RESPUESTA]

5. ¢Cudl es su objecion principal para no actuar? MIRESPUESTA: [ESCRIBE TU RESPUESTA]

6. ;Cuanto le cuesta NO resolver este problema? En dinero, tiempo o estrés. MIRESPUESTA: [ESCRIBE TU RESPUESTA]

7. :;Qué resultado espera silograresolverlo? MIRESPUESTA: [ESCRIBE TU RESPUESTA]

8. ;Como habla de este problema con sus propias palabras? MIRESPUESTA: [ESCRIBE TU RESPUESTA]

9. ¢ Tiene presupuesto asignado para esto, o hay que justificarlo primero? MIRESPUESTA: [ESCRIBE TU RESPUESTA]

10. ¢Decide solo o consulta con alguien mas antes de comprar? MIRESPUESTA: [ESCRIBE TU RESPUESTA]

NO me des un perfil terminado todavia. Solo dame tu evaluaciony tus preguntas, maximo 3 en total. El perfil final lo
construimos juntos después de contestarte.

Cuando lalAte haga preguntas, respondelas con lamayor claridad posible. Después dile que ahora siconstruya el
perfil final de tu cliente ideal.

PROMPT — CONTINUACION

Ahora que yarespondi tus preguntas, construye el perfil final de mi cliente ideal. Organizalo por secciones: datos

generales, problema principal, deseos, miedos, objeciones, dénde busca informacidny qué necesita escuchar
para confiar.
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a Generalaimageny ficha de tu cliente ideal

Con el perfil ya construido, vas a crear 3 recursos visuales: una foto realista de tu cliente ideal, una ficha con sus
caracteristicas y unaimagen unificada tipo Buyer Persona.

PROMPT1A — FOTO

Conbase en el perfil del cliente ideal, dame un prompt detallado para generar una foto realista
de esta persona enun generador de imagenes. Incluye descripcion fisica, edad, expresion,
vestimenta, entornoy estilo. Sin texto dentro de laimagen.

PROMPT 1B — FICHA DE TEXTO

Generaunaimagen tipo ficha profesional con fondo blanco y texto limpio: nombre, edad,
ubicacion, ocupacion, su dolor principal, lo que haintentado antes, su objecién principal y
cuanto le cuesta no resolver su problema. Sinimagen de persona, solo texto organizado.

PROMPT1C — UNIR AMBAS

Une ambasimagenes en una sola: dellado izquierdo la foto del cliente ideal y del lado derecho la
ficha con suinformacion. Que se vea como una tarjeta profesional de Buyer Persona con disefio
limpio.

> Guarda estaimagen final. La vas a usar en el PDF que crearas al final de la guia.

Luis René



a Encuentrayresponde las 20 objeciones

Aquivas a detectar qué razones usa tu cliente para no comprar: primero le pideslalistaalalA, luego tula
respondes con tus propias palabras, y al final le pides ala IA que mejore esas respuestas.

PROMPT 2A — DETECTAR OBJECIONES

Conbase en el perfil de mi cliente ideal, dame las 20 objeciones mas comunes que esta persona tendria antes de
comprar mi producto o servicio. Escribelas con lenguaje real, como si el cliente estuviera hablando por WhatsApp. No
las respondas todavia, solo dame lalista de objeciones.

Ahoraresponde tu esas objeciones como normalmente le contestarias a un cliente. No intentes sonar perfecto:
escribelo como lo dirias en una conversacionreal.

1. Objecién del cliente: [OBJECION]
MIRESPUESTA: [ESCRIBE TU RESPUESTA]

2. Objecidndel cliente: [OBJECION]
MIRESPUESTA: [ESCRIBE TU RESPUESTA]

PROMPT 2B — MEJORAR RESPUESTAS

Estas son misrespuestas alas objeciones mas comunes de mi cliente ideal. Mejora cada respuesta tomando en
cuenta el perfil que ya construimos. Quiero que suenen claras, humanas y naturales. No quiero respuestas agresivas ni
demasiado vendedoras: que parezcan una conversacion real por WhatsApp, pero con mas confianzay estrategia.
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n Crea tu PDF final de cliente ideal

Ahoravas ajuntar todalainformacion en un solo documento. Debes tener ala mano:

Perfil final del cliente ideal

Imagen/ficha del Buyer Persona de la pagina 3
Las 20 objeciones

Lasrespuestas mejoradas

PROMPT 3 — CREAR EL PDF FINAL

Contodalainformacion que construimos, crea un documento organizado y facil de leer sobre mi cliente ideal. El
documento debe incluir: 1) Perfil de cliente ideal. 2) Imagen o ficha visual del cliente ideal. 3) Problemas, deseos, miedos
y motivaciones principales. 4) Las 20 objeciones mas comunes para no comprar. 5) Las respuestas mejoradas para
cada objecién. Quiero que el documento sea claro, practicoy ordenado. Debe servircomo base para futuras
conversaciones con IA sobre mi negocio, mis ventas, mi contenido y mis mensajes.

Cuando le pidas esto alalA, adjunta tambiénlaimagen final de tu Buyer Persona para que puedaintegrarlaenel
documento.

CIERRE

Listo. Ahoraya no estas vendiendo a "todo el mundo". Tienes un documento que le dice alalA quién es
tu cliente, qué le preocupa, qué quiere lograry como necesita que le hables.

Guarda este PDF. Cada vez que quieras crear mensajes, contenido, anuncios o respuestas de venta con
IA, este documento te va a ayudar a que todo salga mucho mas enfocado.
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